
SWMXTINXRBLI // Doc \ Drei Verkaufstechniken, Die Den Umsatz Steigern

 

Drei  V erkauf stech n i ken , Di e Den  U m satz Stei gern           

Filesize: 8.23 MB

 

Reviews

Absolutely essential study book. It normally is not going to charge excessive. I am delighted to inform you that this is basically the finest
ebook we have study during my very own lifestyle and can be he greatest publication for at any time.
(Dr . Willis Pa ucek II)    

 

DISC L A IM ER      | DM C A 
 

http://www.bookdirs.com/disclaimer.html
http://www.bookdirs.com/dmca.html


KDUNOINQNOD9 / Book / Drei Verkaufstechniken, Die Den Umsatz Steigern

DREI VERKAUFST EC HNIKEN, DIE DEN UMSAT Z ST EIGERN   

Grin Verlag. Paperback. Condition: New. 12 pages. Dimensions: 10.0in. x 7.0in. x 0.0in.Wissenscha?licher Aufsatz aus dem Jahr 2013 im Fachbereich
BWL - Marketing, Unternehmenskommunikation, CRM, Marktforschung, Social Media, Note: -, -, Sprache: Deutsch, Anmerkungen: Die
absatzfrdernden Manahmen werden immer strker ausgeweitet. Rabatte, Boni, keine Anzahlungen, Null Zinsen, verlngerte Garantien, die Liste ist
beinahe unendlich. Wenig oder gar nicht werden Manahmen eingesetzt, die sowohl den Kunden als auch dem Unternehmen Vorteile beinhalten und
sich kostenneutral realisieren lassen. Im Beitrag werden drei Lsungen vorgestellt, die von fast jedem Unternehmen realisierbar sind. , Abstract: 3
Verkaufstechniken, die den Umsatz steigern Der klassische Verkauf ist das bereignen einer Ware oder Dienstleistung gegen Entgelt. Das war frher
weitgehend der Normalfall, d. h. Ware gegen Geld, Punkt. Heute, im Zeitalter des berbordenden und zunehmend aggressiver werdenden
Wettbewerbs, sind die normalen Verkaufsaktivitten nicht mehr ausreichend. Die Angebote werden zunehmend mit Zusatzleistungen, Rabatten, Boni,
Ergnzungen etc. ausgestattet, um den Verkauf zu untersttzen. In der Zwischenzeit haben sich viele Verbraucher an diese Sonderleistungen so
gewhnt, dass sie teilweise als selbstverstndlich vorausgesetzt werden. So werden Autos mit kostenfreien Inspektionen, Handyvertrge mit kostenlosen
Laptops oder Flachbildschirmen, Finanzierungen zu 0 etc. in Hlle und Flle angeboten. Diese oder hnliche Verkaufstaktiken werden zunehmend auch
von kleineren Unternehmen in der einen oder anderen Form eingesetzt. Wenig oder gar nicht dagegen werden drei andere Formen der
Umsatzsteigerung genutzt, obwohl sie den Verkaufserfolg positiv beeinflussen und keine zustzlichen Kosten verursachen. 1. . . . . . . 2. . . . . . . 3. . . . . . .
This item ships from multiple locations. Your book may arrive from Roseburg,OR, La Vergne,TN. Paperback.
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